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O Rufen Sie mich an

Ich interessiere mich fir folgende Themen:

QuickCheck Vertrieb
Vertrieb und Marketing
Strategie-Entwicklung
Projekt-Mediation
Wirtschaftskinesiologie
Andere Themen
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UNTERNEHMENSPROFIL

Berres_Strategieberatung ist eine
Unternehmensberatung mit den Kernthemen
Strategische Fihrung, Vertrieb, Mediation sowie
Wirtschaftskinesiologie.

Unsere strategischen Dienstleistungen bieten wir
Ihnen an in Form von Beratung, Training und
Coaching.

Unser Credo ,Erfahrung und Offenheit” riickt den
Menschen als Erfolgsfaktor in mittelstdndischen
Unternehmen ins Zentrum. lhnen bieten wir innovative
und praktikable Problemlésungen.

Termintreue, Dienstleistungsqualitét und
Kundenbegeisterung sind unsere obersten Leitlinien.
Ausgehend von der Ausrichtung auf den
Kundennutzen existiert bei uns eine Kultur der
Wertschatzung und Innovation.

Wir wissen, dass innovative Lésungen Spezialwissen
aus unterschiedlichen Bereichen erfordern und
kooperieren deshalb mit Trainingsinstituten,
Beratungsunternehmen und Hochschulen.

Dieses Netzwerk ermdglicht uns kundenindividuelle
und praxisorientierte Konzepte sowie eine effiziente
Projektumsetzung.

Auszug aus der Referenzliste:
BOKELA GmbH, Karlsruhe
Cyberforum Karlsruhe
Eyeworkers GmbH, Karlsruhe
Integrata AG, Stuttgart

Maisch Optik, Gaggenau
PEGASUS Pflegedienst, Untergruppenbach
Per Rad GmbH, Karlsruhe
SAP AG, Walldorf

STRATA GmbH, Karlsruhe
Wirtschaftsférderung Karlsruhe
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Licken erkennen
Potenziale entfalten

Analysieren Sie die vertriebliche Situation Ihres
Unternehmens und planen Sie den Weg in lhre
Zukunft. Mit dem QuickCheck erkennen Sie
vertriebliche Licken und die Erfolgspotenziale lhres
Unternehmens in zwei halbtagigen Workshops.

Ihre Mitarbeiter werden aktiv in die Analyse
eingebunden und tragen zur Erarbeitung der
Lésungsansétze bei. Gemeinsam legen Sie so eine
Grundlage fir lhre individuelle Vertriebsstrategie.

Unsere Dokumentation liefert lhnen anschlieBend
eine eindeutige Definition von Zielen und
Erfolgsfaktoren sowie entsprechenden MaBnahmen.

Fir einen Festpreis von 1.900 € zzgl. MwSt. erhalten
Sie eine effiziente Analyse und eine aktualisierte
Zielorientierung mit konkreter Aktivitatenliste.

Der MaBnahmenkatalog liefert handfeste Aussagen
Uber den Stand lhres Vertriebs. Die weitere
Vorgehensweise entscheiden Sie.

Sie wollen praktische Ergebnisse in kurzer Zeit?
Uberzeugen Sie sich von den Vorteilen unseres
QuickChecks!

FAKTEN

» Analyse der Vertriebsprobleme
Wir sammeln und priorisieren lhre Licken. Im
Team erarbeiten Sie individuelle
Lésungsvorschlage.

» Erfolgsfaktoren lhres Unternehmens
Neben generellen Erfolgsfaktoren ermitteln wir
Ihre branchen- und unternehmensspezifischen
Schllsselfaktoren.

» Marktsituation
Wir untersuchen lhr Produkt- und Dienst-
leistungsportfolio und analysieren Ihr Angebot
gegenlber Kunden und Wettbewerb.

» Vertriebsorganisation
Gemeinsam betrachten wir lhre wesentlichen
Kennzahlen und bewerten lhre vertriebliche
Performance.

» MaBnahmen
Wir sammeln Aufgaben und priorisieren lhre
Aktivitaten. So entsteht Ihr individueller
MaBnahmenkatalog zur direkten Umsetzung.

» Dokumentation
Alle Ergebnisse werden visualisiert. Die
abschlieBenden Empfehlungen unserer Berater
runden den QuickCheck ab.

IHRE STRATEGISCHE STANDORTBESTIMMUNG

ANSPRECHPARTNER

Anita Berres

Geschaftsfihrerin
Strategieberaterin
Business-Coach

Vertrieb und Marketing
Strategische Fihrung
Mediation
Wirtschaftskinesiologie

Studium der Wirtschaftspadagogik an der
Universitat Mannheim.

Knapp 15 Jahre vertriebliche Positionen
erfolgreich durchlaufen (direkter und indirekter
Vertrieb, Gebietsverkaufsleitung, Aufbau und
Leitung nationales Key Account Management).

Seit 1996 selbststandig mit eigener
Unternehmensberatung und daneben auch mit
dem Institut flr Wirtschaftskinesiologie erfolgreich
fir mittelstdndische Unternehmen tétig.

Coach fir Fach- und Flhrungskréfte.

Autorin und Herausgeberin von Fachbiichern.
Kontakt:

Berres_Strategieberatung

Stuttgarter StraBe 5 // 76337 Waldbronn

Tel. 07243 21 66-6 // Fax 07243 21 66-89
berres@berres.biz

www.berres.biz



