
FAX-ANTWORT 
 
� Rufen Sie mich an 

Ich interessiere mich für folgende Themen: 
 
� Offene Vertriebs-Workshops 
� QuickCheck Vertrieb 
� Individual-Coaching 
� In-House-Training 
� Strategie-Entwicklung 
� Projekt-Mediation 
� Andere Themen: 
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Telefon            Fax 
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E-Mail 
 

 

per Fax anper Fax anper Fax anper Fax an    07243 216607243 216607243 216607243 2166----89898989    
Telefon 07243 2166Telefon 07243 2166Telefon 07243 2166Telefon 07243 2166----6666    

www.berres.bizwww.berres.bizwww.berres.bizwww.berres.biz 

UNTERNEHMENSPROFIL 
  
Berres_Strategieberatung ist eine Unternehmens-
beratung mit den Kernthemen Vertrieb, Strategische 
Führung und Mediation.  
 
Unsere strategischen Dienstleistungen bieten wir 
Ihnen in Form von Coaching, Training und Beratung.  
 
Unser Credo „Erfahrung und Offenheit“ rückt den 
Menschen als Erfolgsfaktor in mittelständischen Un-
ternehmen ins Zentrum. Ihnen bieten wir innovative 
und praktikable Lösungswege bei den aktuellen und 
zukünftigen Herausforderungen.  
 
Dienstleistungsqualität, Kundenbegeisterung und 
Termintreue sind unsere obersten Leitlinien. Ausge-
hend von der Ausrichtung auf den Kundennutzen 
existiert bei uns eine Kultur der Wertschätzung und 
Innovation.  
 
Wir wissen, dass innovative Lösungen Spezialwissen 
aus unterschiedlichen Bereichen erfordern und koope-
rieren deshalb mit Trainingsinstituten, Beratungsun-
ternehmen und Hochschulen.  
 
Dies und unsere Netzwerke ermöglicht uns kundenin-
dividuelle und praxisorientierte Konzepte sowie eine 
effiziente Projektumsetzung.  
 
Auszug aus der Referenzliste: 

• BOKELA GmbH, Karlsruhe 

• Cyberforum Karlsruhe 

• Eyeworkers GmbH, Karlsruhe 

• Integrata AG, Stuttgart 

• Kontaktstelle Frau und Beruf, Karlsruhe 

• Maisch Optik, Gaggenau 

• PEGASUS Pflegedienst, Untergruppenbach 

• SAP AG, Walldorf 

• STRATA GmbH, Karlsruhe 

• Wirtschaftsförderung Karlsruhe 
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Lücke erkannt 
 

Potenzial entfaltet 
 

Persönlichkeit gestärkt 
 
 
 
 
 
 



 
 

OFFENE WORKSHOPS 
 
 
�� DER PROFESSIONELLE MESSE-AUFTRITT 
 Montag/Dienstag, 7./8. Februar 
 Mit Video-Analyse, 750 € netto 

 
�� KEY ACCOUNT MANAGEMENT  

Mittwoch/Donnerstag, 4./5. Mai 
Mit Rollenspielen, 750 € netto 
 

�� VERHANDLUNGSTECHNIK 
Mittwoch/Donnerstag/Freitag, 25. – 27. Mai 
Mit Video-Analyse, 1.100 € netto 
 

��  VERTRIEB IM BERATENDEN VERKAUF 
Dienstag/Mittwoch, 12./13. Juli 
Mit Rollenspielen, 750 € netto 
 

�� BETRIEBSWIRTSCHAFTLICHES KNOWHOW 
FÜR DEN TECHNISCHEN VERTRIEB 
Mittwoch/Donnerstag,28./29. September 
Mit Plan-Spiel!, 750 € netto 
 

�� PRÄSENTATIONSTECHNIK 
�� MODERATION 
�� KONFLIKTMANAGEMENT IN PROJEKTEN 

Termine und Preise auf Anfrage 
 

��  “V-COACH“ 
Gruppen-Coaching-Projekt über 7 Monate mit 
Gruppen- und Individual-Phasen 
Termin auf Anfrage, 1150 € netto 

 
 
 
 
 
 

 
 

BERATUNG & COACHING 
 
 
�� QUICK-CHECK VERTRIEB 

Die Analyse Ihrer Vertriebsprobleme, Erfolgs-
faktoren, Marktsituation und vertrieblichen Or-
ganisation in 2 x einem halben Tag! Maßnah-
men-Erarbeitung und Dokumentation inklusive, 
1.900 € netto 
 

�� INDIVIDUAL-COACHING 
Die Vertriebspersönlichkeit ist komplex und ein 
Individual-Coaching dient der spezifischen Ana-
lyse und Bearbeitung von persönlichen Heraus-
forderungen. 
 

�� IN-HOUSE-TRAINING 
Alle Themen der offenen Workshops wie auch 
weitere Vertriebsaspekte (z.B. „Top-Level-
Selling“) können als firmeninternes Training 
durchgeführt werden. 
 

��  ASPEKT: FRAU IM VERTRIEB 
Frauen verkaufen anders! Und sie lernen an-
ders. Deshalb bieten wir alle Themen auch als 
frauenspezifische Veranstaltungen an. 
 

�� Vertrieb INTENSIV Spezial 
Alle Workshop-Themen sind auch buchbar in 
der Kombination mit zweitem Referenten zur 
weiteren Intensivierung der Praxis-Teile, und in 
Englisch. 
 

 

 
 
 

 
 
IHR ANSPRECHPARTNER 
 

ANITA BERRES 

 

GESCHÄFTSFÜHRERIN 

STRATEGIEBERATERIN 

BUSINESS-COACH 

 
 

 
Studium der Wirtschaftspädagogik an der Univer-
sität Mannheim. 
 
Mehr als 25 Jahre vertriebliche Erfahrung (direkter 
und indirekter Vertrieb, Gebietsverkaufsleitung, 
Aufbau und Leitung nationales Key Account Ma-
nagement, technischer Vertrieb, Dienstleistungs-
vertrieb). 
 
Seit 1996 selbstständig mit eigener Unterneh-
mensberatung und daneben auch mit dem Institut 
für Wirtschaftskinesiologie erfolgreich für mittels-
tändische Unternehmen tätig. 
 
Coach für Fach- und Führungskräfte. 
 
Autorin und Herausgeberin von Fachbüchern. 
 
Kontakt: 
Berres_Strategieberatung 
Stuttgarter Straße 5 // 76337 Waldbronn 
Tel. 07243 21 66-6 // Fax 07243 21 66-89 
berres@berres.biz 
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